ORLAB

Pada tanggal :

Yayasan Pendidikan & Penataran Manajemen

>

Education Foundation
SURAT PENUGASAN DOSEN
No. SGAS/S.2/474/AKAD/11/2025
Memperhatikan : 1. UU RI No.20 tahun 2003 tentang Sistem Pendidikan
Nasional.
2. UURI No.12 tahun 2012 tentang Pendidikan Tinggi.
3. Statuta Sekolah Tinggi Manajemen LABORA
4. Peraturan-peraturan  akademik  Sekolah  Tinggi
Manajemen LABORA
Menimbang : 1. Kepentingan mahasiswa dalam menyelesaikan studi di
Sekolah Tinggi Manajemen LABORA
2. Untuk mendukung pelaksanaan perkuliahan dipandang
perlu mengeluarkan surat penugasan bagi staf pengajar
Sekolah Tinggi Manajemen LABORA
MENUGASKAN
Kepada :  Dr. (¢c) Ahmad Yani, SE.,MM
1. Sebagai dosen mata kuliah Pemasaran Strategik (3 SKS)
pada Program Studi S2 untuk Semester Genap TA.
2024 /2025
2. Kepada yang bersangkutan dimohon melaksakan tugas
yang diberikan dengan sungguh-sungguh dan penuh
tanggung jawab,
3. Melaporkan tugas dan tanggung jawabnya kepada
Kepala Program Studi S2
4. Surat penugasan ini berlaku sejak tanggal ditetapkan
untuk dilaksanakan sebaik-baiknya dan dengan penuh
tanggung jawab
5. Apabila dikemudian hari terdapat kekeliruan, akan
diadakan perubahan seperlunya.
Dikeluarkan di: Jakarta
6 Februari 2025

ora.ac.id E-mail : labora@labora.ac.id
Telp.: (021) - 22465680

Seknla]l nggl Manajemen

WLABORA
School of Management

7-8 Komplek Taman Modern Cakung Jakarta Timur 13910



Yayasan Pendidikan & Penataran Manajemen

OBLAB

Education Foundation

DAFTAR HADIR DOSEN PASCASARIANA

S.T. Manajemen LABORA Semester Genap T.A. 2024/2025

NAMA DOSEN : AHMAD YANI, SE., MM.

MATAKULIAH/SKS  : PEMASARAN STRATEGIS / 3 SKS

HARIIJAM : Selasa/ 19:00:00 s/d 21:00:00

SEMESTER/KELAS : Tiga/ SMT 3 Kelas 01

Tatap Hari / Materi Kuliah Paraf Paraf
Muka k Tanggal ( Sesuai RPS ) Dogen Petugas
RPS, Kontrak Perkuliahan dan Pendahuluan, Tantangan Baru
l SR untuk strategi berbasis pasar l (!
i 2025-03-18 | Paser dan Ruang Persaingan l |
i 5025.04.8 | SeBMentasi Pasar yang Strategis l_
|

v 2025-04-15

Manajemen pelanggan strategis: Sistem, etika, dan tanggung

jawab sosial. Kemampuan untuk belajar tentang pelanggan
dan pasar.

Y 2025-04-22

Penargetan Pasar dan Pemosisian Strategis

Vi 2025-04-29

Hubungan Strategis Inovasi dan Strategi Produk Baru

ST B e

Manajemen Merek

Vil 2025-05-6 |
vit | 2025-0513 | YT h
X 2025-05-20 Strategi Rantai Nilai

X 2025 -05.-27 Strategi Harga y
X1 2025-06-03 Strategi Promosi :3.
Xl 2025-06-10 | Stratesi Periklanan

X 2025-06-17

Strategi Promosi Penjualan

XV 2025-06-24

Presentasi Kelompok Studi Kasus

XV 2025-07-8

Presentasi Kelompok Studi Kasus

xvi 2025-07-15

UAS

wHial t——

Iriana Wihardja S., S.E., M.M.
Kepala Badan Penjaminan Mutu







DAFTAR NILAI PROGRAM PASCA SARJANA (52)

: A SEMESTER GANJIL T.A. 2024/2025
School of Managemen
NAMA DOSEN : Dr. (c) Ahmad Yani, S.E., M.M.
NIDN : 0313097101
MATA KULIAH : PEMASARAN STRATEGIK/3 SKS
SEMESTER : 1l (TIGA) / KELAS 01
s TUGAs |presensi| uts | uas| N
NO. NIM NAMA AKHIR | GRADE
. 20% 20% | 25% |35% | 100%
1 |23161101113 |MUSA YUDFI LAZUARDI 70 90 80 | 80 | 80 | A-
2 [23161101116 |MUHAMMAD FARRAS GIANINDRA 70 100 90 | 90 | 88 A-
3 |23161101124 |MUHAMMAD GALIH EKO SAPUTRO 70 95 80 | 8o | 81 A-
4 23161101122 |EDI RUKMINTO 70 90 80 | s0 | 80 A-
5 |23161101115 |R. DWI MURTI NURCAHYA 70 90 90 | 90 | 86 A-
6 |23161101119 |SUSETIANINGRUM 75 90 85 | 85 | 84 A




